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Esta tudo terceirizado!

Empresas especialistas em terceirizacao de producao ganham cada vez
mais espaco e |a conquistam ateé as multinacionals.

magine um produto. Agora,
Imagine-o pronto, E jsso que
n Gadea Cosmdticos faz, Vocd
informa o que quer ¢ ela fea
responsivel pela eriagho, desen-
valvimento ¢ produgio. Tudo
tercelrizado. Ela estd equipada
para produzlr diferentes produ
tos como maquiagem, higiene
|1t-wn.1|, |*:-|'r1||n.1ri.'|. protetones
solares @ até aromalicos ¢ sais,
Segundo o presidente e fun
dador da empresa, Jaime Gadea
Gomes, a fibrica possul o dife-
rencial de trabalhar exclusiva
mente para “Temos
uma especialidade, ndo temos
uma linha propria, Normal-
menle, as I‘I:H]"li‘m'l'- possuem
seus produtos e, para ndo per-

lerceiros

derem a capacidade ociosa, ter-
ceirizam, Nés trabalhamos so-
maente para 08 NOsSsos clientes ¢,
assim, manot

L|l.h'l=1|l||~'|1]l"', l."kphl a

|"'II.I|.""1"TL 1ONamos

‘ ‘ Estruturamos
a empresa para
atender até mesmo
as empresas
multinacionais. Para
isso, investimos
pesado em nossos
Iahnratérins., ,

Jaime Gadea Gomes

E Gomes entende muito bem
o que faz, No ano que vem, sua
fibrica completard 20 anos de
Sua  familin  entrou
nesse mercado em 1988, Mas,
antes de montar seu praprio em-
preendimento, ele jd atuava nesse
segmento. Em 1965, aos 22 anos,
era quimico industrial e comegou
a trabalhar na Sintarye do Brasil,
I.’I'I'I!"f'!.'.‘u'l de aromas @ cosméticos
com sede na Argentina. Entre os
anos de 1968 ¢ 1969, passou a de-

exisléncia,

senvalver a linha Stanley Home,
que possula o sistema de vendas
domiciliar, cujas reunides eram
realizadas nas casas das vende-
doras, Em 1973 montou uma £-
lial na Av, das Nacdes Unidas, ac
lado da Avon. Ja em 1988 assu-
miu a presidéncia da Stanley no
Brasil. Foi quando saiu da drea
operacional e passou a trabalhar
na drea administrativa

Com toda bagagem,
Gomes criou a Vere Farma, em

[ % ]

1988, Nesse ano, a familia ini-
ciou a vida no ramo da tercei-
rlzagho, Porédm, em 1996, por
.Jm-ntlm societiaria, venderam a
Vere Farma e abriram a Gadea
“Na verdade, foi uma simples
continuagdo do que jd faziamos
e trabalhdvamos, por isso dize-
mos que taremos 20 anos no ano
que vem”, pontua o executivo,

Evolucdo do espaco

A Gadea Cosméticos nasceu no
Jardim Miriam, em Sdo Paulo,
proximo a cidade de Diadema
O presidente lembra que a drea
muito pequena, com
ca de B0O metros quadrados. E
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alétm de Impor restricoes,
sava alguns problemas: "Al-
& potenclals clientes vinham
visitar ¢ vendo a limitacio
a8 cspaco lisico, ficavam
oses, Ou seja, perdiamos a
[ibilidade”, explica.
im 2005, a empresa s¢ mu-
para o local que esta até
v, Agora, estdo lnstalados
Hum espago com cerca de
i ] 'I"I'I"Il matros LI”I.I*'L‘I.].':"!
lamos no bairro de Santo
aro, também em Sio Paulo
ma drea industrial nobre,
xima a outras fibricas. Nds
ebemos que o cliente pas-
a ter outra visdo do nossns
weendimento”, alirma,
Mundador explica que oeor
m mudancas, ambém, no
Juindrio e no gquadro de fun.
idrios. “Estruturamos a em-
M Para atender até mesmo as
wresas muliinacionais. Para
y Investimos pesado em nos-
laboratorios Hsico-quimico
crobiolbgico, nlo 86 no que
spelto as instalagfes, como
Wm no que contempla a
+ dos equipamentos ¢ de
matizagio”, reveln
Gadea comegou suas ope-
s com apenas quatro fun-
rios, lodos eles da famdlin
o tempo e a evolugho dos
ios, o muumero de colabo-
s também fol crescendo
gdo mais de 100 pessoas.
jpwadro  funcional  Fazem
profissionais especializa-
t‘l'lh"'l.‘ﬂ.'ll.'llﬂ'i l.r“”'“ll’.'ﬁ [ ks
wuticos, que cuidam da
de qualidade da fdbrica
i como mio-de-obra brei-
ela empresa. Para garan-
'l['l[’l." 1m I‘I\'L"! -I.J|H'r|.u|
lidade, a Gadea - que |4
a dentro das Boas Pribi
Fabricagio - estd se pre-
o para obter, também, a
felo do 150,
L
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Producao acelerada
Em foverciro de 1997, o empresa
possuia, em media, 15 clientes @
prrochuzia 60 mil unidades por ms,
Hoe, com cerca de 5 dientes, fa-
briea 420 prdl unidades par dia. Sdo
seis linhas de produgdo e cada uma
prociue 70 mil produtos por dia
Embom esses nimeros sejam
expressivos, a Gadea possul uma
capacidade ociosa de 0%, Por esse
miaokivio, a estrateaia atual ¢ lormarn
um departamento comercial proati-
v “ Al howe. todos ow clienies e
Hvemos vietam até nds por indica-
clo. lsso ¢ muito gratificante, mas,

wWOrantes (CreEmi

aora, passaremios, ambém, o ir aké
tes. Termos capacidadle a atender a
mais empresas, bem como para am
pliar sensiy elmente nossas linhas de
produgio”, explica Gomes

Pelas mesmas razdes, a Gadea
atualmente, wma
g muito mals regional do que
naciona, |

|l.'|HI :1I'I"‘G-I|'|I
IESO ODCOrme 'PHI!I].H i
Gadea ndo possul vendedores na
praga. Entretanto, segundo laime
Gaden Gomes, tal situacho val se
modificar muito em breve: “lne

s .|-rup||.1r nosso abendmmento,
E nossa meta ¢ aumentar em 50%
noaso faturamento i em 2008, «

Wiy, gl spran

reduton

Eamilia
undda: lalme
& sels fithos,
AHme Gomes
Gadea fitho
& Gabricla
Cadea,
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